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Para tornar-se um Distribuidor Independente ativo, deve seguir as diretrizes do 
Manual de Uso e adquirir um Kit de Ativação Inicial;

Todo gerenciamento do negócio, por parte do distribuidor, é feito através do es-
critório virtual Mundo Cidiz. Lá você terá acesso à pontuação da semana, relatóri-
os, extratos e outras informações pertinentes à gestão do negócio.

Para receber quaisquer bônus ou ser pontuado, o distribuidor precisa estar ativo, 
qualificado e habilitado;

O distribuidor deve estar ativo para receber qualquer tipo de bonificação. A cada 
28 dias a sua ativação expira, fazendo-se necessário comprar o Kit de Ativação 
Mensal para manter-se ativo. Portanto a ativação dura 28 dias;

O distribuidor deve estar habilitado para receber bonificação*. Consoante às re-
gras dispostas no Manual de Uso, deve ter um distribuidor ativo em cada uma 
das equipes - um na equipe direita e outro na equipe esquerda;
*No momento da virada do sistema

O distribuidor deve estar qualificado para receber bonificação. Consoante às re-
gras dispostas no Plano de Bonificação, o distribuidor deverá estar qualificado 
em algum dos níveis executive para receber o Bônus Executive.
 
A contabilização dos bônus se inicia no domingo e termina no sábado;

O distribuidor pode ficar inativo por até 6 meses, passando este período, o con-
trato será automaticamente rescindido;

Os pagamentos de bônus são semanais, podendo ser quinzenais dada alguma 
exceção 

O saque deve ser solicitado entre domingo e segunda-feira – o pagamento ocor-
rerá na quinta-feira, podendo ser postergado para até as 2 semanas subse-
quentes. A primeira solicitação de bônus pode ser feita após a 2ª semana ativo 
no negócio.
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Ativação Mensal
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CAMISETA

4 BÔNUS DE ATIVAÇÃO 
MENSAL
Sobre a rede de indicações, é pago um percentual da pontuação de cada 
pedido mínimo de ativação mensal padrão até a sua 9ª geração, 
conforme quadro explicativo abaixo, nos exemplos de 1 camiseta e de 1 
um perfume:
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